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Resumo: A pesquisa aborda de que maneira a instabilidade politica e econdmica contemporanea afeta a seguranga
juridica das relagdes privadas de circulacdo mercantil envolvendo partes situadas em Estados diversos. Mostra-se
que guerras, sangdes econdmicas, barreiras regulatdrias, medidas protecionistas e politicas tarifarias operam como
fatores que podem dificultar, impedir ou encarecer em excesso a execugdo contratual, minando a previsibilidade
que sustenta o comércio transnacional. Define-se, como nuicleo do estudo, compreender essa vulnerabilidade e
indicar os mecanismos juridicos com potencial de reduzir seus efeitos. O percurso metodoldgico combinou revisdo
bibliografica com analise documental, apoiado em doutrina, normas e instrumentos internacionais ja integrados ao
debate do trabalho. No terreno tedrico, foi reconstruida a formagdo histérica do direito contratual brasileiro,
evidenciada sua convergéncia com padrdes internacionais e a recepgdo da CISG, em dialogo estreito com os
Principios UNIDROIT. A conclusdo a que se chega indica a incidéncia direta da politica global sobre a execugao
das obrigagdes, enquanto a uniformizagao normativa, as clausulas de hardship e de force majeure e a renegociagéo
configuram respostas consistentes. A previsibilidade aumenta, ainda que submetida a variagdes que decorrem do
proprio ambiente politico e econdmico.

Palavras-chave: Geopolitica. CISG. UNIDROIT. Harmonizagao normativa. Comércio transnacional.

THE LEGAL INSECURITY OF PURCHASE AND SALE CONTRACTS
PRIVATE INTERNATIONALS, FACE GLOBAL POLITICS

Abstract: This research addresses how contemporary political and economic instability affects the legal security
of private commercial relations involving parties located in different states. It shows that wars, economic sanctions,
regulatory barriers, protectionist measures, and tariff policies operate as factors that can hinder, prevent, or
excessively increase the cost of contractual performance, undermining the predictability that underpins
transnational trade. The core of the study is to understand this vulnerability and indicate legal mechanisms with
the potential to reduce its effects. The methodological approach combined a literature review with document
analysis, supported by doctrine, norms, and international instruments already integrated into the work's debate. In
the theoretical field, the historical formation of Brazilian contract law was reconstructed, highlighting its
convergence with international standards and the reception of the CISG, in close dialogue with the UNIDROIT
Principles. The conclusion reached indicates the direct impact of global politics on the performance of obligations,
while normative uniformity, hardship and force majeure clauses, and renegotiation constitute consistent responses.
Predictability increases, although it is subject to variations arising from the political and economic environment
itself.
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INTRODUCAO

O comércio internacional ampliou de forma significativa a circula¢do de bens, capitais
e relagdes negociais entre agentes situados em diferentes Estados. Com isso, os contratos de
compra e venda deixaram de operar apenas dentro de uma logica doméstica e passaram a se
desenvolver em um ambiente marcado por pluralidade normativa, diversidade regulatoria e
maior exposi¢do a fatores externos de instabilidade. Nesse cenario, a segurancga juridica assume
papel decisivo, porque a previsibilidade do regime contratual se torna condig¢do pratica para a
estabilidade das trocas e para o planejamento das partes.

Essa mudanga ndo se explica apenas pelo aumento quantitativo das operagdes
internacionais. Ela decorre, sobretudo, da transformagdo qualitativa do proprio ambiente em
que esses contratos sdo executados. Aratjo (2021) chama atenc¢do para o fato de que, nas
relacdes contratuais internacionais, a definicdo do regime juridico aplicavel interfere
diretamente nos custos de transacao e no grau de previsibilidade da operacao. Isso mostra que
a inseguranca contratual ndo nasce apenas do conflito entre leis, mas também da dificuldade de
antecipar os efeitos de eventos supervenientes sobre obrigacdes assumidas em contexto
transnacional.

No caso brasileiro, essa discussdo ganha densidade a medida que o pais se insere com
mais intensidade no comércio global e passa a conviver com instrumentos normativos voltados
a harmonizagdo do direito contratual. A incorporacdo da CISG e o didlogo com os Principios
UNIDROIT revelam um movimento de aproximagao entre o direito privado nacional e padrdes
juridicos transnacionais voltados a previsibilidade e a uniformidade das relagdes comerciais.
Ximenes (2024) observa que a permanéncia de solug¢des internas pouco ajustadas a pratica
internacional pode comprometer a funcionalidade dos contratos internacionais e dificultar a
propria realizacdo das transacdes.

Ao mesmo tempo, o comércio global contemporaneo tem sido atravessado por eventos
que escapam ao controle direto dos contratantes, mas incidem de modo concreto sobre o
adimplemento. Guerras, san¢des economicas, medidas protecionistas, barreiras regulatérias e
politicas tarifarias alteram custos, restringem fluxos comerciais e, em certas hipoteses, atingem
até a propria possibilidade juridica de execugdo do contrato. E a partir dessa realidade que se
formula o problema central do estudo: em que medida a politica global compromete a seguranga
juridica dos contratos internacionais privados de compra e venda e quais mecanismos podem

reduzir os efeitos dessa instabilidade?



Diante desse problema, o trabalho tem por objetivo geral analisar a inseguranca juridica
dos contratos internacionais de compra e venda diante da politica global. O estudo parte da
compreensdo da formacdo historica do direito contratual, avanga para sua progressiva
internacionalizagdo e, ao mesmo tempo, examina a insercdo do Brasil nesse quadro
transnacional, identificando instrumentos juridicos aptos a mitigar os efeitos da instabilidade
politica sobre a execucao contratual. Esse ponto € realgcado por Mazzuoli (2024), para quem a
harmonizagdo contratual, quando se constroem parametros comuns para O comércio
internacional, atende justamente a demanda por maior estabilidade nas relagdes privadas que

superam fronteiras estatais.

MATERIAIS E METODOS

Foi adotada abordagem qualitativa, fundada em revisdo bibliografica e em andlise
documental, com atencao ao entrelacamento entre teoria e regulagcdo. Organizou-se o percurso
em trés movimentos que se reforcam mutuamente, iniciando pela formacao histoérica do direito
contratual brasileiro e por sua aproximagdo com o direito internacional, seguindo pela anélise
da vulnerabilidade dos contratos internacionais em face da politica global, e concluindo com a
investigacdo de mecanismos juridicos para mitigar a inseguranca contratual. Esse
encadeamento permitiu unir base tedrica, moldura normativa e efeitos praticos, sem afastar o

foco na execuc¢do contratual no comércio internacional atual.

1 A EVOLUCAO HISTORICA DOS CONTRATOS DE COMPRA E VENDA E SUA
CONSOLIDACAO NO DIREITO INTERNACIONAL

1.1 A ORIGEM E A FORMACAO HISTORICA DOS CONTRATOS DE COMPRA E
VENDA

No campo do direito privado, entende-se que o negdcio juridico corresponde a uma
manifestacdo de vontade dirigida a producdo de efeitos reconhecidos pelo ordenamento. No direito
brasileiro, essa modelagem foi consolidada pelo Cédigo Civil, em que se estabelecem os requisitos de
validade do negdcio juridico e se destaca, dentro de seu escopo, o contrato como uma de suas
expressoes mais relevantes (Brasil, 2002).

Com isso, vincula-se vontade, causa e efeito em uma estrutura normativa coerente. A
partir desse fundamento, o contrato passou a ocupar fun¢do técnica de autorregulamentacao de

interesses. Dantas (2023) descreve que, por meio dele, as partes exteriorizam a intencao de



criar, modificar ou extinguir relagdes juridicas patrimoniais, num caminho que acompanha a
formagdo do direito contratual moderno. O resultado ¢ um mecanismo juridico que organiza
expectativas e riscos. No exame histdrico, sobressai a tradi¢ao francesa.

Ao analisar o Codigo civil de 1804, Facchini Neto (2021) aponta que o texto codificado
marcou a modernidade juridica ao condensar, em linguagem clara, os ideais do pds-Revolugdo
Francesa, sobretudo a centralidade da propriedade privada e a liberdade contratual. Esse traco
definiu padrdes de referéncia. Nao por acaso, o modelo francés irradiou-se para outros
ordenamentos, inclusive na América Latina. A valorizacao da autonomia da vontade e da forca
obrigatéria das convengdes consolidou a gramatica contratual moderna, ainda que, mais
adiante, essas bases tenham sido relativizadas por exigéncias sociais € constitucionais, como
assinala Facchini Neto (2021). O quadro histérico seguiu, portanto, em ajuste continuo.

Também o direito alemdo exerceu influéncia decisiva na formagdo da dogmatica
contratual brasileira. Zanini (2021) destaca que o desenvolvimento do direito privado alemao,
especialmente o processo que culminou no BGB de 1896, ofereceu ao pensamento juridico uma
sistematiza¢ao mais técnica e conceitualmente refinada do que a tradicao francesa.

Essa influéncia foi particularmente importante para o Brasil, cuja experiéncia civilista
absorveu, ao longo do tempo, categorias e construg¢des elaboradas pela ciéncia pandectistica e
pela doutrina alema. Com isso, o contrato deixou de ser visto apenas como simples
exteriorizagao da liberdade individual e passou a ser tratado também como categoria juridica
de maior precisdo estrutural, apta a organizar figuras especificas, como compra e venda, locacao
e demais negocios patrimoniais tipicos (Zanini, 2021).

Por sua vez, a matriz romana permanece indispensavel para compreender a génese
dessas categorias. Nobre (2025) recorda que a obligatio foi concebida em Roma como vinculo
juridico que autorizava o credor a exigir determinada prestacao do devedor, ideia que segue na
base do direito obrigacional contemporaneo. No campo contratual, a tradicdo romana também
contribuiu para a diferenciagdo entre convengao, pacto e contrato, além de desenvolver figuras
fundamentais como a stipulatio, inicialmente marcada pelo formalismo verbal e, depois,
progressivamente aproximada do consenso.

Em estudo recente, Alves e Silva (2025) observam que a heranga romanistica permanece
visivel no Codigo Civil brasileiro, ainda que hoje filtrada por institutos modernos, como a boa-
fé objetiva e a fungdo social. Assim, a evolucdo historica dos contratos revela que a forma
juridica atual resulta da combinag¢do entre autonomia da vontade, técnica dogmatica e

permanéncia de estruturas romanisticas fundamentais (Nobre, 2025; Alves; Silva, 2025).



1.2 AINTERNACIONALIZACAO DAS RELACOES CONTRATUAIS E O SURGIMENTO
DO COMERCIO GLOBAL

A expansdo do comércio internacional alterou profundamente o lugar ocupado pelos
contratos no direito privado. Se, em sua formulacao classica, o contrato era pensado sobretudo
no interior de uma ordem estatal determinada, o aumento das operacdes entre partes situadas
em diferentes paises deslocou o problema para um campo juridicamente mais complexo. Como
observa Aratjo (2021), o direito internacional privado incide justamente quando o caso
apresenta elementos de internacionalidade e se conecta a mais de um sistema juridico. Nas
obrigagdes contratuais, essa pluralidade de conexdes torna central a defini¢do prévia da lei
aplicavel, porque a escolha antecipada reduz incertezas juridicas e diminui custos de
contratacao.

Esse dado ajuda a explicar por que os contratos internacionais deixaram de ser uma
simples projecdo externa do modelo interno. Ao examinar a disciplina brasileira da lei aplicavel
aos contratos internacionais, Ximenes (2024) registra que a clausula sobre o direito aplicavel
aparece com frequéncia nesses instrumentos e adquire relevancia pratica direta nas negociacdes.
A autora mostra, ainda, que critérios normativos que se afastam da pratica internacional podem
criar dificuldades comerciais e funcionar como obstaculo a realizagdo de transacoes
internacionais. Quando o comércio global se expande, cresce junto a demanda por
previsibilidade normativa, requisito que estrutura decisdes contratuais e alocac¢ao de riscos. A
duavida sobre qual regime juridico regera o contrato atinge o proprio ambiente de circulagao
econOmica, com impactos na confianca e nos custos envolvidos nas operagoes.

Na linha institucional, a resposta veio com a construcdo de instrumentos voltados a
tornar mais claro, e melhor coordenado, o tratamento juridico das relagdes contratuais
transnacionais. O Guia Tripartite sobre instrumentos juridicos uniformes na area dos contratos
comerciais internacionais, preparado por HCCH (Conferéncia da Haia de Direito Internacional
Privado), UNCITRAL (Comissao das Nagdes Unidas para o Direito Comercial Internacional)
e UNIDROIT (Instituto Internacional para a Unificacdo do Direito Privado), declara de modo
explicito que busca esclarecer a relagcdo entre esses textos, além de promover sua adocao, seu
uso e sua interpretagdo de forma uniforme, de modo a compor, em resultado, um quadro juridico
previsivel e também flexivel que sirva de referéncia aos operadores (HCCH; UNCITRAL;
UNIDROIT, 2020).

Essa linha reaparece na apresentagdo institucional da CISG. Conforme registra a

UNCITRAL, a Convengao foi concebida para fornecer um regime moderno, uniforme e justo



aos contratos de compra e venda internacional de mercadorias, o que tende a ampliar a certeza
nas trocas e a reduzir custos de transa¢ao. Ao mesmo tempo, a aplicacdo direta da Convencao,
quando os seus pressupostos se cumprem, evita o acionamento de regras de conflito para definir
a let aplicavel, acrescentando previsibilidade aos contratos internacionais com base nessa via
direta de aplicagdo normativa (UNCITRAL, 1980). Da internacionalizagdo e da padronizagao,
somadas a busca por seguranga, decorre, como passo seguinte, um regime contratual

internacional mais articulado.

1.3 A FORMACAO DE UM REGIME CONTRATUAL INTERNACIONAL: LEX
MERCATORIA, PRINCIPIOS UNIDROIT E UNIFORMIZACAO DAS RELACOES
PRIVADAS

A consolidagdo das relagdes contratuais internacionais evidenciou que a simples
submissdo do contrato a légica fragmentada das legislagdes nacionais ja ndo bastava para
responder, com eficiéncia, as exigéncias do comércio transnacional. Nesse ambiente, a lex
mercatoria passou a ser compreendida como expressdo normativa das praticas reiteradas do
comércio internacional, formuladas fora da moldura estatal estrita. Mazzuoli (2024) sustenta
que a nova lex mercatoria constitui uma ordem juridica autonoma, operante no direito do
comércio internacional e capaz de regular coerentemente as relacdes que nele se desenvolvem.
A relevancia dessa construgdo esta justamente em oferecer parametros juridicos mais aderentes
a dinamica das trocas internacionais.

Esse movimento, contudo, ndo se esgota na afirmacdo de usos e costumes
transnacionais. Ele se projeta também na elaboragdo de instrumentos voltados a harmonizagao
do direito contratual privado. Os Principios UNIDROIT relativos aos contratos comerciais
internacionais de 2016 estabelecem regras gerais para contratos comerciais internacionais €
podem ser aplicados ndo apenas quando as partes os escolhem expressamente, mas também
quando remetem o contrato a principios gerais de direito, a lex mercatoria ou a formulas
semelhantes (UNIDROIT, 2016). O proprio preambulo admite, ainda, seu uso na auséncia de
escolha de lei aplicavel e sua fungao de interpretar ou suplementar instrumentos internacionais
uniformes ¢ leis nacionais.

Em contextos contratuais que retinem tradi¢des normativas diferentes, esses principios
ganham importancia por oferecerem uma linguagem juridica comum. No plano institucional,
conforme o UNIDROIT (2026), sua finalidade ¢ modernizar, harmonizar e coordenar o direito

privado, em especial o comercial, entre Estados e grupos de Estados, por meio da formulagao



de instrumentos juridicos uniformes, principios e regras. Nao se trata de simples sistematizagao
doutrinaria, mas de uma constru¢cdo deliberada de parametros voltados a atenuar a dispersao
normativa que enfraquece a previsibilidade das relagdes privadas internacionais.

Essa intencdo de coordenacdo surge de modo ainda mais claro no Guia Tripartite
preparado por HCCH, UNCITRAL e UNIDROIT. O documento busca oferecer visdo articulada
dos instrumentos uniformes j& existentes e esclarecer como esses textos se relacionam, para
favorecer sua compreensao e o uso de forma coordenada (HCCH; UNCITRAL; UNIDROIT,
2020). Com isso, forma-se um regime contratual internacional que nao elimina os direitos
nacionais, mas estabelece referéncias normativas comuns para reduzir conflitos, aumentar a

seguranca juridica e dar maior estabilidade as relagdes contratuais privadas transnacionais.

2 O DESENVOLVIMENTO DAS RELACOES CONTRATUAIS DE COMPRA E
VENDA PRIVADAS NO BRASIL E SUA HARMONIZACAO COM O DIREITO
INTERNACIONAL

2.1 A FORMACAO HISTORICA DO DIREITO CONTRATUAL BRASILEIRO E SUAS
BASES NO DIREITO COMPARADO

A formagao do direito contratual brasileiro insere-se com nitidez na tradigdo civilista de

matriz continental, cuja elaboragdo histérica ndo pode ser compreendida sem referéncia ao
direito romano e as grandes codificagcdes europeias. Ao examinar a estrutura da obligatio em
Roma, Nobre (2025) mostra que a ideia de vinculo juridico entre credor e devedor permaneceu
na base do moderno direito obrigacional. Essa permanéncia ndo significa imobilidade histérica.
Alves e Silva (2025) observam que a heranga romanistica continua reconhecivel no Codigo
Civil brasileiro, embora hoje filtrada por institutos posteriores, o que revela que a experiéncia
contratual contemporanea resulta de sedimentacgdes sucessivas, € ndo de uma ruptura absoluta.
No plano comparado, a influéncia francesa foi decisiva para a constru¢do de uma teoria
contratual centrada na autonomia da vontade e na forga obrigatdria das convengdes. Facchini
Neto (2021), ao analisar o Code civil de 1804, destaca que ele condensou em linguagem
codificada os ideais juridicos da modernidade liberal, especialmente a centralidade da
propriedade privada e da liberdade contratual. Esse modelo irradiou-se amplamente e marcou
a cultura juridica latino-americana. Também o direito brasileiro recebeu essa influéncia,
sobretudo na leitura do contrato como instrumento de circulagdo de riquezas e de
autodeterminagdo privada, ainda que essa visdo viesse depois a ser relativizada por exigéncias

sociais e constitucionais mais amplas.



A matriz alema, por sua vez, ofereceu ao direito privado brasileiro uma elaboracio
dogmatica mais técnica e sistemdtica. Zanini (2021) assinala que o percurso historico que
culminou no Biirgerliches Gesetzbuch (BGB) produziu categorias conceitualmente mais
refinadas do que aquelas herdadas da tradi¢do francesa, influenciando de modo profundo as
codificacdes brasileiras. A recepcdo brasileira dessas construgdes contribuiu para que o contrato
deixasse de ser visto apenas como manifestagdo imediata da liberdade individual e passasse a
ser tratado como categoria juridica estruturalmente mais precisa. Nesse ponto, a tradicdo
civilista brasileira revela-se hibrida: conserva o impulso liberal da matriz francesa, mas
incorpora a sofisticacao técnica da experiéncia alema.

Essa conformacao historica ajuda a compreender a evolucdo posterior dos principios
contratuais no Brasil. Dantas (2023) recorda que o direito contratual do século XIX ampliou a
liberdade de estipular e reduziu o formalismo, tornando-se um dos instrumentos juridicos mais
eficazes da expansao econdmica moderna. O mesmo autor mostra, porém, que a politica
solidarista e as normas de economia dirigida passaram a pressionar a estrutura classica dos
contratos, impondo restricdes ao voluntarismo puro e a leitura absoluta do pacta sunt servanda.
A transformacao do direito contratual brasileiro ndo decorre, portanto, de simples abandono da
tradicao liberal, mas de sua progressiva reelaboracao a luz de exigéncias de justica material,
cooperacao e corre¢ao funcional.

E nesse contexto que o Codigo Civil de 2002 consolida uma nova etapa do direito
contratual brasileiro. O art. 421 dispde que a liberdade contratual sera exercida nos limites da
funcdo social do contrato, enquanto o art. 422 impde aos contratantes os principios de probidade
e boa-fé (Brasil, 2002). Donnini (2021) ressalta que a boa-fé objetiva exige comportamento
correto antes da conclusao do contrato, durante sua execugdo € mesmo apos sua extingao, o que
amplia sensivelmente o horizonte de deveres contratuais.

Ja Silva (2021) sustenta que o equilibrio contratual encontra nas vicissitudes
supervenientes seu campo de atuacdo por exceléncia, funcionando como corolario da propria
obrigatoriedade dos pactos. Nessa linha, a teoria da imprevisdo, positivada nos arts. 478 a 480
do Codigo Civil, ndo representa negagdo do vinculo contratual, mas mecanismo interno de
correcdo do desequilibrio excessivo em contratos de execugdo continuada ou diferida. O direito
contratual brasileiro, assim, preserva sua base civilista, mas a reconstroi em chave mais

relacional, cooperativa e materialmente equilibrada.



2.2 A INSERCAO DO BRASIL NO COMERCIO INTERNACIONAL E A ADAPTACAO
DOS CONTRATOS PRIVADOS AS NOVAS DINAMICAS GLOBAIS

A progressiva insercao do Brasil no comércio internacional alterou o ambiente em que
os contratos privados de compra e venda passaram a ser estruturados. O conjunto de
informacdes reunidas pelo Ministério do Desenvolvimento, Induastria, Comércio e Servigos,
referidas por Brasil (2026), mostra que 2025 foi encerrado com recordes de exportagdo e de
importacdo e com quase 30 mil empresas exportadoras, dado que caracteriza o avango das
relagdes econdmicas transnacionais. Somando-se a isso, o aumento da corrente de comércio e
a ampliagdo do nimero de empresas exportadoras evidenciam que a economia brasileira ja ndo
se limita a relacdes estritamente domésticas e opera, com intensidade crescente, em mercados
com varias jurisdigdes.

Esse cenario produziu efeitos diretos sobre a arquitetura contratual. Em contratos
internos, muitos elementos sdo pressupostos pelo proprio ambiente juridico comum as partes;
nas relacdes internacionais, porém, a diversidade de sistemas legais, praticas comerciais e
mecanismos de solucdo de controvérsias exige técnica contratual mais sofisticada. Aradjo
(2021) observa que, nos contratos internacionais, a autonomia da vontade adquire relevo
especial justamente porque permite as partes reduzir custos de transagcdo e criar maior
previsibilidade quanto ao regime juridico da relagdo. A adaptacdo dos contratos privados
brasileiros as dindmicas globais passa, portanto, pela incorporagdo de clausulas mais densas
sobre lei aplicavel, foro, arbitragem, idioma, riscos, garantias ¢ modos de cumprimento.

A insuficiéncia do modelo brasileiro tradicional de conexdo também reforca essa
necessidade de adaptacao. Ximenes (2024) demonstra que a disciplina brasileira da lei aplicavel
aos contratos internacionais, ainda vinculada ao art. 9° da Lei de Introducdo as Normas do
Direito Brasileiro, distancia-se da tendéncia contemporanea de maior abertura a escolha da lei
pelas partes. Segundo a autora, essa discrepancia pode gerar dificuldades comerciais e atuar
como entrave as transacgdes internacionais. Dai resulta uma consequéncia pratica importante:
quanto mais o Brasil se integra ao comércio global, mais os agentes privados procuram
aproximar seus contratos de padrdes transnacionais capazes de compensar, pela técnica
contratual, as incertezas do sistema interno.

Essa aproximagdo também se manifesta na recep¢ao de instrumentos uniformes. Esta
registrado pela UNCITRAL que a CISG, Convengdo das Nagdes Unidas sobre Contratos de
Compra e Venda Internacional de Mercadorias, institui um regime uniforme, moderno e

equitativo aplicavel as operagdes internacionais, com impacto direto na redu¢ao do recurso as



regras de conflito e na elevacdo da seguranca das transagdes comerciais entre ordenamentos
distintos, o que a literatura reconhece como avango estruturante (UNCITRAL, 1980). Para os
contratos privados no Brasil, a atualizacdo as dindmicas globais ndo se deve apenas a expansao
econOmica externa. Tem sido forjada por técnicas contratuais e por parametros normativos que

valorizam previsibilidade, coordenag¢ao juridica e funcionalidade do comércio internacional.

2.3 A RECEPCAO DA CISG NO BRASIL PELO DECRETO N° 8.327/2014 E O DIALOGO
COM OS PRINCIPIOS UNIDROIT

A incorporacdo da CISG ao ordenamento brasileiro marcou uma inflexao relevante na
forma de tratar os contratos internacionais de compra ¢ venda. Com o Decreto n° 8.327/2014, a
Convengao de Viena passou a integrar o direito interno e, com isso, o Brasil deixou de enfrentar
essas relagdes apenas a partir das categorias tradicionais do direito nacional. O ponto central
dessa mudanca nao estd em ampliar o nimero de normas disponiveis, mas em inserir o pais em
um regime material uniforme, pensado especificamente para disciplinar a compra e venda
internacional de mercadorias (Brasil, 2014).

Esse deslocamento tem consequéncias praticas importantes. A CISG disciplina temas
centrais da relacdo contratual, como formagdo do contrato, obrigagdes do comprador e do
vendedor, inadimplemento e remédios, oferecendo uma base juridica comum para operacoes
celebradas entre partes situadas em Estados diferentes. A UNCITRAL (1980) assinala que a
Convencao foi concebida justamente para fornecer um regime moderno, uniforme e equitativo,
capaz de aumentar a previsibilidade das transa¢des e reduzir os obstaculos produzidos pela
fragmentacao dos sistemas nacionais. Para o Brasil, isso significou aproximar sua pratica
contratual de um padrdo normativo ja consolidado no comércio internacional.

A relevancia desse processo se torna ainda mais clara quando se observa o didlogo da
CISG com os Principios UNIDROIT. Embora esses principios ndo tenham a mesma natureza
vinculante da Convengdo, eles oferecem regras gerais para os contratos comerciais
internacionais e podem ser utilizados para orientar a interpretacdo, suprir lacunas e
complementar solugdes em matérias que o texto convencional ndo resolve de modo exaustivo.
O proprio texto de 2016 admite esse uso ao prever sua aplicagdo quando as partes assim o

escolherem, quando remeterem o contrato a principios gerais de direito ou quando se mostrar
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necessario interpretar ou suplementar instrumentos uniformes e leis nacionais (UNIDROIT,
2016).

E justamente nessa articulagdo que se encontra um dos aspectos mais relevantes da
harmonizacao contratual contemporanea. O Guia Tripartite elaborado por HCCH, UNCITRAL
e UNIDROIT esclarece que esses instrumentos ndo devem ser lidos de forma isolada, mas de
maneira coordenada, para favorecer compreensao, aplicagao e interpretacao uniformes (HCCH;
UNCITRAL; UNIDROIT, 2020). No caso brasileiro, a recep¢do da CISG fortaleceu esse
movimento ao aproximar o direito privado interno de uma racionalidade mais prépria do
comércio transnacional. Mais do que recepcionar um novo texto normativo, o Brasil passou a
operar com um referencial juridico mais estavel, funcional e coerente com as exigéncias das

relagdes contratuais internacionais.

3 A INSEGURANCA JURIDICA DOS CONTRATOS INTERNACIONAIS DE
COMPRA E VENDA DIANTE DA POLITICA GLOBAL

3.1 A VULNERABILIDADE DOS CONTRATOS INTERNACIONAIS DE COMPRA E
VENDA FRENTE A FATORES POLITICOS E ECONOMICOS EXTERNOS

Contratos internacionais de compra e venda mostram maior exposi¢do a eventos
supervenientes do que acordos puramente internos, pois sua execugao se apoia em uma cadeia
de fatores distribuida por mais de uma jurisdigdo. Transporte, financiamento, circulacdo de
mercadorias, desembarago aduaneiro e conformidade regulatoria, que em operagdes domésticas
podem parecer acessorios, tornam-se parte direta do risco contratual quando a relagdo se torna
transnacional. Foi registrado pela Organizacdo para a Cooperacdo e Desenvolvimento
Econdmico, em relatorio recente, que o comércio global permanece pressionado por incertezas
econOmicas, tensoes geopoliticas e disrupcdes logisticas, o que incide de modo imediato sobre
a estabilidade das trocas entre paises distintos (OECD, 2024).

Esse cendrio ajuda a entender por que contratos internacionais passaram a adotar
clausulas mais elaboradas de alocagdo e administracao de risco, com foco pratico e linguagem
padronizada. A Camara de Comércio Internacional registra que, ainda que a nogao de force
majeure seja conhecida em varios ordenamentos, as diferencas entre direitos nacionais levam
as partes a preferirem solugdes autonomas, inseridas no proprio contrato, para mitigar
dependéncias externas. Foram elaboradas pela institui¢do clausulas de force majeure e de
hardship, concebidas para orientar a negociagdo ¢ a redacdo contratual quando a instabilidade

tende a se prolongar (ICC, 2020).
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A fragilidade contratual se intensifica quando a superveniéncia decorre de guerra,
sangOes econdmicas ou outras medidas restritivas de natureza estatal. Dikovska (2024) mostra
que, nos contratos submetidos a CISG, guerras e san¢des podem operar como impedimentos a
execugdo e, em certas hipoteses, justificar exoneragao de responsabilidade nos termos do art.
79. A autora também destaca que muitos contratos internacionais de compra e venda ja preveem

clausulas especificas de guerra, sancoes, force majeure ou hardship, justamente porque esses
eventos podem tornar a execugao impossivel, excessivamente onerosa ou juridicamente vedada.
Além disso, a instabilidade politica ndo afeta apenas o cumprimento pontual do contrato,

mas o proprio ambiente em que a relagdo econdmica se desenvolve. Guo (2024), ao examinar
o impacto do risco geopolitico sobre o desempenho de internacionalizagdo das empresas,
conclui que esse risco exerce efeito negativo relevante, inclusive por reduzir liberdade de
investimento e condi¢des de atuacdo externa. Em matéria contratual, isso significa que crises
diplomaticas, barreiras regulatorias e choques econdmicos ndo atingem apenas o mercado em
abstrato: atingem a previsibilidade, a execu¢do e a seguranca juridica dos contratos

internacionais de compra e venda.

3.2 0S IMPACTOS DA GUERRA, DO PROTECIONISMO, DAS SANCOES E DAS
POLITICAS TARIFARIAS NA EXECUCAO DOS CONTRATOS INTERNACIONAIS

A execugdo dos contratos internacionais de compra e venda ndo depende apenas da
vontade das partes e da regularidade formal do vinculo. Ela depende, em sentido muito mais
amplo, da estabilidade do ambiente politico e econdmico em que a circulagdo da mercadoria se
realiza. Quando esse ambiente se deteriora, a obrigacao contratual passa a sofrer interferéncias
externas que ndo foram produzidas pelos contratantes, mas que recaem diretamente sobre o
custo, o tempo, a viabilidade e até a licitude da execucdo. A OCDE registra que o comércio
global recente tem sido tensionado por incertezas econdmicas, tensdes geopoliticas e disrupcdes
no transporte, fatores que afetam a regularidade das trocas transnacionais ¢ ampliam a
exposicao contratual a eventos supervenientes (OECD, 2024).

A guerra ¢ talvez a forma mais visivel dessa perturbagdo, porque atinge
simultaneamente logistica, financiamento, seguros, rotas maritimas e seguranca fisica da
circulagdo comercial. A guerra se destaca como uma das formas mais visiveis de perturbacao
do comércio internacional, porque compromete simultaneamente logistica, financiamento,
seguros, rotas maritimas e a propria seguranga da circulagdo de mercadorias. Ao examinar as

disrupgdes no Mar Vermelho, no Mar Negro e no Canal do Panama, a UNCTAD (2024)
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assinala que esses eventos podem remodelar redes maritimas globais e reconfigurar o mapa do
comércio mundial.

O relatdrio registra, ainda, que, no inicio de 2024, os transitos nos canais de Suez e do
Panama cairam mais de 40%, enquanto a tonelagem de contéineres em Suez sofreu redugdo de
82%. Em termos contratuais, isso se traduz em atrasos, aumento de frete, desvio de rotas e
ampliacdao do risco operacional da execucdo. Em contratos de compra e venda, isso significa
atraso, aumento de frete, alteragdo de risco operacional e comprometimento da programacao
contratual.

As sangdes econdmicas produzem impacto ainda mais delicado, porque podem
converter a dificuldade material de executar em impossibilidade juridica de cumprir. Dikovska
(2024), ao examinar contratos submetidos a CISG, mostra que guerra e sangdes podem
configurar impedimento nos termos do art. 79, especialmente quando a medida estatal afeta a
circulacao da mercadoria, 0 pagamento internacional ou a propria permissao de continuidade
da operagdo. A autora ressalta, ainda, que esses eventos podem desencadear ndo apenas
inadimplemento, mas a necessidade de avaliar clausulas especificas de guerra, sanc¢des, force
majeure € hardship, ja que o problema nem sempre estd na destruicdo da prestagdo, mas em sua
proibigao, restricao ou alteracao radical de contexto.

O protecionismo e as politicas tarifarias atuam de modo diverso, mas ndo menos grave.
Nesses casos, a execucdo do contrato ndo ¢ necessariamente impedida, porém pode tornar-se
substancialmente mais onerosa e economicamente desequilibrada. A UNCTAD observa que a
combinagdo entre incerteza global e aumento unilateral de tarifas eleva custos de comércio,
desestimula investimento e compromete a participagdo em cadeias globais de suprimento, com
efeito especialmente intenso para economias mais vulneraveis (UNCTAD, 2026). Em termos
contratuais, a tarifa nova ou agravada pode deslocar abruptamente a base econémica do
negodcio, afetando preco, margem, competitividade e capacidade real de adimplemento, ainda
que a obrigacdo permaneca juridicamente possivel.

E justamente por isso que o problema ndo pode ser tratado apenas como questdo
econdmica externa ao contrato. A Camara de Comércio Internacional esclarece que diferencgas
entre direitos nacionais levam as partes a disciplinar expressamente, no proprio instrumento,
hipoteses de force majeure e hardship, para evitar que a solugdo dependa apenas de respostas
fragmentadas dos ordenamentos estatais. O ponto central dessas clausulas ndo ¢ eliminar o risco
politico, mas distribuir, administrar e juridicizar suas consequéncias dentro da logica contratual
(ICC, 2020). Guerra, sangdes ¢ tarifas deixam, assim, de ser fatos meramente contextuais e

passam a integrar o nucleo da seguranga juridica contratual.
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O efeito final dessas ocorréncias € a intensificagdo da inseguranga juridica. Nao apenas
porque o contrato pode deixar de ser cumprido tal como ajustado, mas porque cresce a incerteza
quanto ao regime aplicavel, ao alcance das excludentes de responsabilidade e ao proprio foro
competente para resolver a controvérsia. Alhasan (2025) observa que as guerras tariférias
recentes ampliaram a complexidade do comércio global e encontraram mecanismos tradicionais
de solugdo de disputas enfraquecidos por atrasos, fragmentacdo e perda de confianca
institucional. Quando politica global e contrato se chocam, a inseguranca ndo nasce apenas da
crise em si, mas da dificuldade de saber, com antecedéncia suficiente, quem suportara

juridicamente os seus efeitos.

3.3 MECANISMOS JURIDICOS DE MITIGACAO DA INSEGURANCA CONTRATUAL:
CISG, PRINCIPIOS UNIDROIT, HARDSHIP, FORCA MAIOR E RENEGOCIACAO

A instabilidade politica global ndo elimina, por si sd, a juridicidade dos contratos
internacionais de compra e venda, mas impde ao direito a tarefa de oferecer instrumentos
capazes de reduzir a imprevisibilidade de seus efeitos. Nesse ponto, a CISG ocupa posi¢ao
central, porque fornece disciplina material uniforme para a compra e venda internacional de
mercadorias e evita, nos contratos submetidos ao seu ambito de aplicagdo, o recurso imediato
as regras de conflito para determinar a lei aplicavel. Schroeter (2021) assinala que essa
uniformizacdo simplifica a negociacdo, a formacao do contrato e a solugdo de controvérsias,
refor¢ando a previsibilidade das relagdes internacionais de compra e venda.

Essa fun¢do uniformizadora, contudo, ndo significa que a Convengao resolva, de forma
exaustiva, todas as perturbagdes produzidas por guerras, sancdes ou restricoes estatais
supervenientes. O art. 79 da CISG oferece uma via de exoneracdo de responsabilidade quando
o inadimplemento decorre de impedimento fora do controle da parte e que ndo poderia ser
razoavelmente previsto, evitado ou superado.

Ao examinar especificamente os efeitos de guerra e sangdes, Dikovska (2024) mostra
que o dispositivo pode operar como mecanismo de conten¢do da responsabilidade contratual,
desde que se demonstre o nexo entre o evento externo e a impossibilidade de cumprir. A autora
também ressalta que a propria dificuldade de enquadramento do caso concreto faz com que os
contratos internacionais recorram, com frequéncia, a clausulas proprias de force majeure,
hardship, guerra e sangdes.

E justamente nesse ponto que os Principios UNIDROIT adquirem relevancia. Boger

Prado (2021) observa que eles oferecem solugdes flexiveis e modernas para crises que afetam
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a execucdo de contratos internacionais. O texto de 2016 estabelece critérios mais precisos para
a alteracdo superveniente do equilibrio contratual. Segundo o art. 6.2.2, ha hardship quando
fatos supervenientes alteram fundamentalmente o equilibrio do contrato, seja porque o custo do
adimplemento aumentou, seja porque o valor da contraprestacdo diminuiu, desde que esses
fatos ndo tenham sido razoavelmente previsiveis, estejam fora do controle da parte em
desvantagem e ndo integrem risco por ela assumido (UNIDROIT, 2016).

Ja o art. 6.2.3 prevé, para essa hipotese, o direito de requerer renegociacao, o que revela
que o remédio juridico ndo se esgota na ruptura do vinculo, mas pode consistir em sua
adaptagdo. A disciplina da force majeure segue logica distinta. O art. 7.1.7 dos Principios
UNIDROIT trata da exoneragdo de responsabilidade quando o inadimplemento resulta de
obstaculo fora do controle da parte, que ndo poderia ser razoavelmente considerado ao tempo
da contratacdo nem evitado ou superado.

A diferenca em relacao ao hardship é relevante: aqui, o €ixo ndo esta no desequilibrio
excessivo do contrato, mas na existéncia de obstidculo impeditivo ao cumprimento. Essa
distingdo permite separar, com mais precisdo, 0s casos em que a obriga¢do ainda pode subsistir
mediante revisdo daqueles em que a superveniéncia justifica a exclusdo da responsabilidade
pela inexecugdao (UNIDROIT, 2016).

No plano pratico, a Camara de Comércio Internacional procurou converter essas
categorias em técnica contratual utilizavel pelas partes. As clausulas da ICC de 2020 foram
formuladas justamente para auxiliar a redacdo de contratos em contextos de instabilidade,
fornecendo parametros objetivos para notificagdo, suspensdo, renegociagdo, resolugdo e
distribuicao dos efeitos do evento superveniente.

No caso da clausula de hardship, a propria ICC (2020) parte da premissa de que o
adimplemento pode tornar-se mais oneroso do que seria razodvel prever, o que exige resposta
contratual especifica. A utilidade dessas clausulas esta em deslocar a gestao do risco do plano
meramente litigioso para o plano da prevengdo, permitindo que as partes antecipem
juridicamente o modo de reagdo a crises futuras.

A mitigacdo da inseguranga contratual, portanto, ndo depende de um tnico instrumento,
mas da articulagdo entre normas uniformes, principios interpretativos e técnica contratual. O
Guia Tripartite elaborado por HCCH, UNCITRAL e UNIDROIT assinala que esses
instrumentos podem operar de forma coordenada, inclusive para interpretar ou suplementar o
direito aplicavel ao contrato.

Isso significa que a resposta juridica a instabilidade global ndo esta apenas na escolha

entre direito nacional e direito uniforme, mas na constru¢do de um quadro normativo coerente,
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capaz de preservar previsibilidade sem ignorar a complexidade do comércio internacional
(HCCH; UNCITRAL; UNIDROIT, 2020). E nessa combinagéo entre uniformizacio, clausulas
de alocacdo de risco e abertura a renegociacdo que se encontra o nicleo juridico de contencao

da inseguranca contratual contemporanea

CONCLUSAO

Foi possivel concluir neste estudo que a inseguranca juridica em contratos internacionais
privados de compra e venda ndo se explica somente pela sobreposicdo de ordenamentos,
prevalecendo a influéncia, em ritmo crescente, de agendas politicas globais sobre o desempenho
das obrigacdes. Num ambiente atravessado por guerras, sancdes econOmicas, escolhas
tarifarias, estratégias protecionistas e instabilidade geopolitica, a relagdo contratual deixa de se
reger exclusivamente pela autonomia das partes e passa a sofrer efeitos externos que
reconfiguram custos, encolhem fluxos de comércio, atrasam pagamentos, pressionam cadeias
logisticas e, em hipdteses mais agudas, vedam, sob o prisma juridico, o cumprimento. Diante
desse quadro, seguranga juridica ndo pode ser reduzida a estabilidade formal do vinculo, mas
envolve a capacidade do regime contratual de oferecer previsibilidade, coeréncia entre normas
e respostas adequadas a eventos que sobrevenham.

Também ficou evidenciado que a formagao histérica do direito contratual, desde suas
bases romanisticas até sua consolida¢do nas tradi¢des francesa ¢ alema, forneceu estruturas
fundamentais para a construcao do contrato moderno, mas essas bases se revelam insuficientes
quando transplantadas, sem adaptacdo, para o ambiente transnacional contemporaneo. A
internacionalizacdo das trocas econOmicas exigiu nao apenas maior sofisticacdo técnica na
redacdo contratual, mas também instrumentos normativos aptos a reduzir a fragmentagao
juridica propria do comércio global.

E nesse ponto que a formacio de um regime contratual internacional assume
centralidade, especialmente por meio da CISG, dos Principios UNIDROIT e da propria
racionalidade harmonizadora da lex mercatoria. Esses mecanismos ndo eliminam o risco
politico, mas oferecem linguagem juridica comum, critérios interpretativos mais uniformes e
solugdes mais funcionais para relacdes negociais que ultrapassam fronteiras estatais.

No caso brasileiro, observou-se um movimento relevante de aproximagdo com essa
logica transnacional, especialmente com a incorporagao da CISG pelo Decreto n°® 8.327/2014 e
com o didlogo crescente com os Principios UNIDROIT. Essa abertura representa avango

importante, porque insere o pais em um ambiente normativo mais compativel com as exigéncias
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do comércio internacional e reduz parte das dificuldades decorrentes da permanéncia de
solucdes internas pouco ajustadas a pratica global. Ainda assim, a realidade brasileira mostra
que a harmonizagdo normativa, por si s0, nao basta.

A persisténcia de incertezas quanto a lei aplicavel, a necessidade de interpretagao
coordenada dos instrumentos uniformes e a exposi¢do crescente das operagdes econdmicas a
crises geopoliticas demonstram que a seguranca contratual depende tanto da qualidade do
regime juridico quanto da capacidade das partes de antecipar e administrar riscos na propria
estrutura do contrato.

Desse modo, conclui-se que a mitigacdo da inseguranca juridica exige atuagdo
articulada em trés niveis. O primeiro ¢ o da uniformizagdo normativa, que confere maior
previsibilidade material ao contrato internacional. O segundo ¢ o da técnica contratual, por meio
da inclusao de clausulas de hardship, for¢a maior, guerra, sangdes, renegociagdo e alocagao de
riscos, capazes de judicializar previamente os efeitos das crises externas. O terceiro ¢ o da
interpretagdo funcional e cooperativa do vinculo, orientada por boa-f¢, equilibrio contratual e
preservacao do negdcio sempre que possivel.

Em sintese, a politica global compromete a seguranca juridica dos contratos
internacionais de compra e venda na medida em que amplia a instabilidade do ambiente de
execucdo, mas seus efeitos podem ser reduzidos quando o contrato ¢ inserido em quadro
normativo uniforme, tecnicamente bem estruturado e sensivel a necessidade de adaptagdo
diante das transformagdes do comércio mundial. E justamente nessa combinagdo entre
harmonizacao, prevencao e flexibilidade juridica que reside a resposta mais consistente para a

estabilidade contratual no cendrio internacional contemporaneo.
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